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BUSINESSFRANCE

A Tokyo, le 16/09/2016,

Programme prévisionnel

Mission Commerciale et Mission partenariale d’entreprises frangaises dans le secteur aéronautique

Dates Mission Commerciale Mission Partenariale

Dimanche 9 octobre Arrivée des entreprises en soirée

(Corée du Sud)

Matin : réunion de briefing dans les
Lundi 10 octobre locaux de Business France a Séoul ;
Aprés-midi : RDV individuels

(Corée du Sud)

Journée chez KAI (Korea Aerospace
Industries) a Sacheon.

Réunion collective puis visite du site
d’assemblage, puis entretiens

Mardi 11 octobre

(Corée du Sud) individuels pour les participants
concernés.
Départ de Séoul pour vous rendre a 18h20 - Arrivée de la délégation
Tokyo. 2 heures de vol. francaise a Tokyo
Mardi 11 octobre Recommanda'sion du vol : Vol Asiana Accueillpar Business France a
entre Gimpo et Haneda I'aéroport d’Haneda
(Japon) No du vol : Asiana 1065 20h30-23h00 : Diner d’accueil
(Restaurant Kyushu Sakura
Accueil a Haneda (Tokyo) vers 22h00 Shinagawa)

par Business France a I'aéroport

8h00-9h30 : Réunion de travail sur les fondamentaux du marché

Apprendre a se connaitre

08h00-8h05 : Mot de bienvenue et présentation de I'équipe Business France Japon
(identification de chague membre de I'équipe : qui fait quoi ?)
08h05-8h25 : Tour de table des entreprises et des pdles de compétitivité

Informations marché

Mercredi 12 octobre ) . o ,
8h25-8h35 : Présentation du marché aéronautique au Japon

8h35-8h45 : Approche interculturelle
(Japon) 8h45-8h55 : Comment s’implanter au Japon ?
8h55-9h05 : Formule VIE + prestation communication

Informations pratiques

9h05-9h25 : Présentation de la mission et de son déroulé (aspects logistiques)

10h00-12h00 : Cérémonie d’ouverture + visite guidée par Business France sur
le salon + installation sur le pavillon France.



http://www.businessfrance.fr/

12h00-13h00 : Rencontre avec le
cluster japonais C-Astech

12h00-13h30 : Cocktail déjeunatoire de réseautage offert par SJAC

13h30-17h30 : Séminaire technique présentant I'offre frangaise a Tokyo Big
Sight —session de pitch (10 min par entreprise en traduction simultanée) par
Jérome DESQUIENS, Directeur Adjoint Business France Japon.
Ce séminaire sera couvert par la presse spécialisée.

Fin de journée

Jeudi 13 octobre

(Japon)

Ouverture du salon
10h00 - 17h30 : Rdv BtoB sur le salon

Rdv collectif avec Kawasaki Heavy Industry et Tenryu Aero
Component a 10h30 sur le stand de KHI
Ordre du jour:
1. Presentation of KHI & Tenryu (strategy & activities)
2. Presentation of the French Companies (2 min each)
3. BtoB meetings between the French Companies & Engineers & technicals
Exchange of Business Cards

Rdv collectif avec Mitsubishi Heavy Industry a 13h30 sur le
pavillon France
Ordre du jour :
4. Presentation of MHI (strategy & activities)
5. Presentation of the French Companies (2 min each)
6. BtoB meetings between the French Companies & Engineers & technicals
7. Exchange of Business Cards

18h30-21h00 : Cocktail a la Résidence de France en présence de
I’Ambassadeur, du GIFAS et de toute la communauté japonaise
industrielle et R&D dans le secteur aéronautique (180-200 personnes) ;
Ce cocktail sera couvert par la presse généraliste.

Fin de journée

Vendredi 14 octobre
(Japon)

9h00 - 11h30 : Atelier
institutionnel avec les poles de
compétitivité, le GIFAS, le METI, C-
10h00 - 12h00 : rdv BtoB sur le salon | Astech, Aerospace Industrial
Cluster, Tokyo University, CCl de
Nagoya, le TRAFAM, Invest,
clusters japonais, potentiels
investisseurs japonais.

13h30-16h30:
Visite d’un grand compte japonais a
caractére commerciale IHI
- Présentation d’'IHI 14h00 - 17h00 : rdv BtoB sur le
- Présentation en quelques salon
minutes des PME francaises
- RDV BtoB avec les ingénieurs
et les techniciens.
- Visite d’usine (si possible).

18h00-18h30 : Débriefing de la mission a I’hotel dans le lobby

Départ avec Air France a 22h55
Fin de mission




