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RENCONTRES ACHETEURS
Secteur SECURITE

A l'occasion du salon ISEC-Riyad

ARABIE SAOUDITE - Riyad
Du 21 au 22 mai 2017

Bénéficiez de rencontres privilégiées avec les acheteurs et décideurs de la

sécurité en Arabie saoudite.

) vous ETES...

- Une société francaise fabricant de systemes
et de technologies dans les secteurs de la
sécurité, de la protection des biens et des
personnes ou de la protection civile.

) Vous VOULEZ...

- Découvrir un marché a fort potentiel
- lIdentifier des partenaires/ distributeurs pour
positionner votre offre aupres du secteur public.

- Présenter vos produits et solutions aux grands
acteurs publics et privés de la sécurité en Arabie
saoudite.




* L’Arabie saoudite connait un contexte sécuritaire complexe marqué par la
guerre au sud du pays a la frontiere yémeénite et le risque terroriste sur son propre
territoire. Ainsi le Royaume a décidé de ne pas diminuer les budgets alloués aux
secteurs de la Défense et de la Sécurité et ce, malgré une situation économique
fragilisée par la baisse des revenus pétroliers. Selon la SAMA (Saudi Arabian
Monetary Agency), I’Arabie Saoudite a attribué en 2016 un budget de 42,6
Mds d’euros a la défense et a la sécurité, soit 25,4 % du budget total de
I’Etat.

’ . . . * Les principales
La sécurisation des sites opportunités  dans  ce
. . L. secteur portent sur la
sensibles : un enjeu prioritaire  sscurisation des

frontiéres, la lutte anti-
terroriste, la cyber-sécurité ou encore la formation des personnels de
sécurité. le contréle des sites sensibles (mines, oil&gas, infrastructures
portuaires et aéroportuaires, etc.). Sur ce dernier point, les besoins sont clairement exprimés par des
acteurs majeurs tels que Saudi Aramco : équipements des patrouilles, contrdles d’acceés, détection de
drones ou encore systémes de contrbles des véhicules

* Ce secteur va également connaitre des évolutions dans les années a venir en lien avec les objectifs
fixés par le plan stratégique de développement de I'économie saoudienne Vision 2030. Partant du constat
que seulement 2 % des dépenses de Défense bénéficient aux industries locales saoudiennes, le plan
prévoit la localisation de 50 % de ces industries a I’horizon 2030. Ces changements nécessiteront une
adaptation des stratégies d’approche de ce marché pour les entreprises frangaises en renforgant
I'importance d’identifier un partenaire saoudien.

Le bureau Business France d’Arabie saoudite vous propose de découvrir les opportunités du secteur en
rencontrant des acteurs privés et publics dans le cadre de sessions collectives et individuelles se déroulant
a 'Ambassade de France a Riyad et sur le salon ISEC, événement soutenu par le gouvernement
saoudien.

POURQUOI PARTICIPER AUX RENCONTRES ACHETEURS

* Rechercher de nouveaux partenaires,
* Rencontrer de nouveaux clients,

* Identifier de nouvelles opportunités et affirmer votre présence sur ces marchés.

Business France facilite votre prospection par des rencontres directes avec des acheteurs, des donneurs
d’ordre, des distributeurs/agents.

Les Bureaux Business France de Djeddah et Riyad identifient les acteurs potentiels du marché, ciblent et
organisent des rendez-vous avec chacun d’entre eux.
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Anciennement IFSEC, c’est LE salon de référence dans le secteur de la sécurité en Arabie saoudite.
Bénéficiant du soutien du Ministére de I'Intérieur saoudien et sous le sponsoring d’entreprises majeures
telles que Saudi Aramco, Maaden ou encore SABIC, il regroupe pendant 3 jours (du 21 mai au 23 mai)
I'ensemble des professionnels du secteur (100 exposants / 5000 visiteurs). Un événement incontournable
pour les entreprises souhaitant promouvoir leur offre sur un secteur a fort potentiel.



LE PROGRAMME

SEINEIE
du 15
mai

Le contexte Oil and Gaz en Arabie Saoudite —
Locaux SAFE / Webinar

- présentation des acteurs Oil and Gaz de la Péninsule arabique, analyse des risques et évolutions des
grandes menaces, opportunités, contexte culturel

- préparation logitique de la mission

Dimanche
21
mai

Matinée : Le contexte des affaires en Arabie Saoudite — Séminaire
Ambassade de France a Riyad

- présentation du contexte économique par le Chef du Service Economique de 'Ambassade de France ou
le Directeur Pays Business France.

- présentation du marché de la sécurité en Arabie saoudite par I'Attaché de sécurité intérieure de
I'’Ambassade de France.

- témoignages de groupes frangais implantés en Arabie saoudite et intervenants dans le secteur de la
sécurité.

Aprés-midi : Rencontres acheteurs sur le salon

Salon ISEC-SAUDI ARABIA - Riyadh Exhibition and Convention Centre (RICEC)*

- organisation de programmes de rendez-vous avec des acteurs saoudiens ciblés selon cahier des charges
(clients potentiels, distributeurs, partenaires)

Soirée : Cocktail networking en présence des communautés d’affaires frangaises et
saoudiennes

Résidence de France (quartier diplomatique)

Matinée : Rencontre d’un acteur de la sécurité saoudienne
Réunion ou visite collective auprées d’un acteur saoudien de la sécurité

Aprés-midi : Rencontres acheteurs sur le salon
Salon ISEC-SAUDI ARABIA - Riyadh Exhibition and Convention Centre (RICEC)*

- organisation de programmes de rendez-vous avec des acteurs saoudiens ciblés selon cahier des charges
(clients potentiels, distributeurs, partenaires)

Ce programme est donné a titre indicatif et peut étre modifié.

*En fonction de la disponibilité des interlocuteurs saoudiens, les rendez-vous pourront également étre organisés directement aux siéges des entreprises a Riyad.

Cet événement vous est proposé dans le cadre du programme annuel France Export
soutenu par 'Etat.



NOTRE OFFRE

Date limite d’inscription : 5 mai 2017

DESCRIPTIF DES OFFRES MONTANT 1 moNTANT TTC
Le contexte Oil and Gaz en Arabie Saoudite
Locaux SAFE / Webinar
= présentation des acteurs Oil and Gaz de la Péninsule arabique, analyse des risques et
évolutions des grandes menaces, opportunités, contexte culturel 2 200 €* 2640 €

= préparation logitique de la mission
=  Accompagnement sur la durée de la mission
= Debrief / suivi mission

RENCONTRES D’AFFAIRES

= Programme de rendez-vous BtoB personnalisé avec vos prospects dans le
secteur de la sécurité sur le salon ISEC ou aux sieges des entités saoudiennes

= Réunion d’information sur le secteur de la sécurité en Arabie saoudite

= Cocktail de networking avec les acteurs locaux saoudiens du secteur public et
privé de la sécurité

= Suivi de contacts comprenant la relance de 5 cibles présélectionnées (dans
un délai de 3 mois a l'issue de I'évenement)

= Guide des affaires Arabie saoudite 2016

*Ce tarif n’inclut pas : les frais de transports individuels pour les rendez-vous BtoB ayant lieu hors du salon ISEC, les frais d’hébergements, de transport
France < Arabie saoudite et de restauration.

NOS SERVICES COMPLEMENTAIRES

TTC
Participant supplémentaire (par personne) 240 €
Option Bahrein : programme de rendez-vous d’une journée auprés d’entités sélectionnées 1560 €

suivant cahier des charges

Bon d’engagement a retourner signer au Péle SAFE (guillaume.riou@safecluster.com) en
précisant votre choix avant le 3 mai

Date Structure

Nom Signature




CREATIVE

Lancée en 2015 par Business France, Créative France est une
campagne de communication internationale en faveur du
rayonnement économique de la France et de la créativité
francaise. Elle a pour ambition de promouvoir les initiatives et
le savoir-faire francgais en matiére de créativité et d'innovation.
Pour plus d'information : creative-businessfrance.fr

Business France
77, boulevard Saint Jacques - 75014 PARIS
Tél : +33(1)40 73 30 00 - Fax : +33(1)40 73 39 79
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