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1er ACCÉLÉRATEUR AÉROSPATIAL,
DÉFENSE ET SÉCURITÉ FRANCO-
CANADO-QUÉBÉCOIS 

EN COLLABORATION AVEC LE



Accompagnement stratégique :
Services conseils, études de marché,
mission exploratoire, aide à l’ implantation
et démarches administratives.

Centre d’affaires : Bureaux privatifs et
espaces collaboratifs au cœur de
Montréal. Un hub dynamique pour ancrer
et développer votre présence au Canada.

Programme "Le TransAtlantique" :
Accélérateur pour startups et PME visant
l'expansion internationale.

Services et accompagnements

Nos valeurs
AUDACE  |  COOPÉRATION  |  IMPACT |  INTÉGRITÉ  | PASSION  

Véritable pont entre le Canada et la France, nous relions les communautés
d’affaires et contribuons au développement économique entre nos deux pays.

+400
entreprises
membres

140
ans, indépendant,

non lucratif

La CCI Française au Canada

Le réseau CCI Française à l’International
Un puissant levier d'opportunités, un réseau de contacts stratégiques pour propulser
votre développement à l'international avec efficacité et impact.

+125 CCI
dans le réseau

+36 500
membres dans 

le monde

98
pays

dimension
pancanadienne

contacts dans
notre réseau

+10 000

Relations membres : Des opportunités
BtoB, des mises en relation ciblées et un
accès à un réseau influent de 10 000
contacts qualifiés pour développer vos
connexions et votre entreprise.

Les Clubs : Des rencontres exclusives
pour aborder des défis communs,
partager des expériences et des
solutions concrètes. 

Avantages & privilèges : Réductions et
offres exclusives auprès des partenaires.



Un accélérateur reliant 
les deux côtés de l’Atlantique

UN OBJECTIF, DEUX PARCOURS, PLUSIEURS POSSIBILITÉS

L’ACCÉLÉRATEUR LE TRANSATLANTIQUE

Propulsé par la CCI française au Canada, Le TransAtlantique est un accélérateur
d’entreprises bilatéral entre la France et le Canada qui a pour mission
d'accompagner les startups et PME dans leur projet d'exportation et d'implantation.

Le programme Le Transatlantique propose deux parcours intensifs et structuré de
six semaines, intitulés « Cap vers le Canada » et « Cap vers la France », qui
serviront à guider les entreprises dans leur implantation à l’international. 

En combinant des sessions en ligne, une immersion en présentiel à Montréal et un
accompagnement sur mesure, ce programme permet d’apprendre, de tester et
de se déployer efficacement sur les marchés canadien et français.

Les participants bénéficieront d’un accompagnement complet, comprenant des
formations spécialisées, des sessions de mentorat, une évaluation de leur plan
d’exportation révisé par des experts, ainsi que des occasions d’affaires résultant
de connexions avec les écosystèmes locaux des deux territoires.

LE TRANSATLANTIQUE DÉDIÉ À LA DÉFENSE, AÉROSPATIAL

La CCI Française au Canada lance la première cohorte de l’accélérateur Le
Transatlantique exclusivement dédiée aux secteurs de la défense, de la sécurité et
de l’aéronautique, en collaboration avec le Centech. Cette initiative marque une
étape clé dans le renforcement de le coopération stratégique et industriels entre
la France et le Canada, en stimulant l’innovation dans des domaines essentiels à
la souveraineté, la protection et à la compétitivité industrielle. Elle ouvre ainsi de
nouvelles perspectives de croissance économique durable et de partenariats
transatlantiques à haute valeur ajoutée.

CAP VERS LA FRANCE CAP VERS LE CANADA

En collaboration avec le



Une opportunité stratégique
en 6 semaines

Étape n°1 : Tronc commun 
 Programme intensif avec des sessions collectives animées par des experts 
Témoignages et partage de bonnes pratiques en matière d’implantation à l’international

Étape n°2 : Extensions sectorielles personnalisées
Coaching sur mesure en fonction de votre secteur d’activité et de vos objectifs spécifiques.
Mentorat individuel : des sessions en tête-à-tête avec des cadres de haut niveau pour
aborder vos questions les plus critiques et affiner votre stratégie.

Étape n°3 : Aide à l’implantation et création de filiale
Atterrissage en douceur grâce à un accompagnement stratégique dans les démarches
juridiques, administratives et financières.
Développement de votre réseau d’affaires local adapté à votre marché cible, pour tester votre
positionnement, valider votre message et bâtir des relations solides.

SEMAINES 1 À 5
Formation en distanciel :
Un apprentissage à distance
dynamique grâce à des sessions
collectives animées par des
experts dans des domaines clés

STRUCTURE DU PROGRAMME

ÉTAPES CLÉS DU PROGRAMME

SEMAINE 6
Présentiel à Montréal : 
Une immersion essentielle pour :

Rencontrer des partenaires stratégiques afin de préparer
un lancement en douceur.
Échanger avec des experts locaux et bénéficier d’un accès
direct à l’écosystème montréalais.
Tester votre adéquation au marché et affiner votre
stratégie grâce à des rencontres clés.

CAP VERS LA FRANCE CAP VERS LE CANADA
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Montez en compétence et changez d’échelle
Améliorez vos compétences, développez votre proposition de valeur et
votre stratégie d’exportation sur votre marché cible dans les meilleurs
conditions avec l’appui de nos experts de votre secteur.

EN QUELQUES SEMAINES :

Développez votre réseau
Tirez parti de notre communauté pour développer vos affaires, constituer
une équipe et lever des fonds en France et au Canada.

Mettez en place votre feuille de route 
Accélérez votre feuille de route en obtenant des résultats après un
programme à distance et en présentiel de 6 semaines.

Apprenez à vous développer : 
bénéficiez de l’expertise d’un
réseau d’intervenants
chevronnés et de formations
adaptées à vos besoins.

Créez des connexions clés :
nouez des relations avec des
partenaires de confiance, des
mentors et des experts
sectoriels pour maximiser vos
chances de succès.

Développez votre réseau local :
accédez à un écosystème
dynamique au Canada et en
France pour explorer de nouvelles
opportunités et optimiser votre
stratégie de croissance.

Validez votre stratégie “Go To Market”
Validez votre positionnement et mettez votre produit à l'épreuve du
marché français ou canadien. 

Pourquoi 
rejoindre ce programme ?

CAP VERS LA FRANCE CAP VERS LE CANADA
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FORMAT DE L’ACCÉLÉRATEUR

CETA / AECG
Gestion de la TVA ou de la TPS/TVQ
Normalisation et obligations réglementaires

Le TransAtlantique est un programme clé en main à l’attention des entreprises et des
entrepreneurs français et canadiens avec un projet d’exportation d’un bord ou de l’autre
de l’Atlantique. 

5 semaines de formation en distanciel  (non-exhaustif) : 

Découverte de l'écosystème

Marketing de produit 101
Stratégie SEO
Stratégie de communication numérique et papier

Droit de l’immigration
Gérer une entreprise et une culture
internationale
Embaucher des talents
Droit du travail et gestion de la paie

Création d’une nouvelle structure du point
de vue juridique
Enjeux légaux de la propriété intellectuelle
Fiscalité internationale
Système bancaire Canada/France

L’acculturation, premier pas vers la réussite
La bonne stratégie pour découvrir le marché
Stratégie de mise en marché 

Finance

Aperçu du paysage du capital de risque
Stratégie de levée de fonds 
Financements publics
Solutions bancaires

Stratégie de ventes : Adapter sa stratégie de
pénétration du marché selon le pays visé
Élaborer un plan de vente à l’exportation

Ventes Opérationnel

Import & Export RH & Organisation

Marketing

CAP VERS LA FRANCE CAP VERS LE CANADA
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FORMAT DE L’ACCÉLÉRATEUR

La soirée Pitch

Pitchez votre projet devant un parterre d’investisseurs, d’acteurs
économiques et de partenaires potentiels. Un moment clé pour capter
l’attention de l’écosystème et générer de l’intérêt.

1 semaine immersive au cœur de l’écosystème (en présentiel) :

Un événement brise-glace

Un événement de réseautage conviviale pour établir les premières
connexions avec les autres entreprises de la cohorte et rencontrer
les acteurs clés de l’écosystème franco-canadien

Un Tour d’Innovation

Explorez les hubs d’innovation et les entreprises phares
du secteur à travers une série de visites immersives.

Le Lab

Mettez votre modèle d’affaires à l’épreuve face à
un jury d’experts en internationalisation.

CAP VERS LA FRANCE CAP VERS LE CANADA
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PROCESSUS DE SÉLECTION

Nous travaillons avec des entreprises de type B2B, B2B2C, ou B2G ;

Nous portons une attention particulière aux indices de croissance 
et de rétention, ainsi qu'aux références clients. 
Votre offre montre déjà du potentiel sur le pays cible ;

S'implanter dans un autre pays demande beaucoup de liquidités. 
Vous devez prévoir au minimum 100K€, ou 100k$ pour grandir sur le marché ;

Minimum de 3 an d’exercice, 1 bilan comptable ;

Un chiffre d’affaires de 250 000$CAD, ou des investissements garantissant une
autonomie financière ; 

Une stratégie de commercialisation fonctionnelle ;

Présenter une innovation dans le secteur de la défense, l’aérospatial, ou la
sécurité ;
 
Se lancer dans un nouveau pays implique généralement de développer un
nouveau modèle d'affaires. Cela requiert une bonne ouverture d'esprit, de
l'humilité, d’accepter les critiques et se remettre en question.

Faites de votre projet transatlantique une réussite 
avec ce programme unique  !

QUALIFICATIONS REQUISES : 

CANDIDATEZ !

CAP VERS LA FRANCE CAP VERS LE CANADA
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https://forms.office.com/r/dupCqVrJVw
https://forms.office.com/r/dupCqVrJVw


Camille Gourdier
Chargée d’Appui aux Entreprises 

cgourdier@ccifcmtl.ca

Merci à nos Membres Prestige 

Christelle Rousseau
Directrice Générale 

crousseau@ccifcmtl.ca

Manon Garabedian
Chargée Appui aux Entreprises 

mgarabedian@ccifcmtl.ca

V O S  C O N T A C T S


